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F O R M A T O  E U R O P E O  

P E R  I L  C U R R I C U L U M  

V I T A E  

INFORMAZIONI PERSONALI 

Nome CALVARESI ALESSANDRA 

Italiana Nazionalità  

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 

• Date (da – a)

• Nome e tipo di istituto di istruzione
o formazione

• Principali abilità acquisite

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 

• Date (da – a)

• Nome e tipo di istituto di istruzione
o formazione

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 

• Date (da – a) 2008

• Nome e tipo di istituto di istruzione
o formazione

Alma mater studiorum- Università degli Studi di Bologna

Diploma di laurea in Scienze Giuridiche con il voto di 93/110

OTTOBRE 2018- GIUGNO 2019 

EXECUTIVE MASTER IN SALES MARKETING presso BOLOGNA BUSINESS 

SCHOOL 

competenze commerciali in una forte interazione di sales e marketing  

capacità di analisi, introduzione e sviluppo nei mercati internazionali ed 

emergenti  

capacità di disegno e gestione delle reti commerciali di vendite e distribuzione 

2008 

Alma mater Studiorum Università degli Studi di Bologna 

Diploma di laurea in Scienze Giuridiche con il voto di 93/110 

2002 

Maturità classica con il voto 80/100 

Liceo Classico Francesco Stabili di Ascoli Piceno 
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ESPERIENZA LAVORATIVA 

• Date (da – a) 26/02/2024 26/03/2024  

08/01/2024 A 18/02/2024  

14/08/2024 A 26/08/2024 

02/05/2022 A 30/04/2023 
• Nome e indirizzo del datore di

lavoro 
In Opera presso Ciip Spa 

• Tipo di azienda o settore Azienda di somministrazione 
• Tipo di impiego Addetto Servizio Clienti 

• Principali mansioni e responsabilità Attività di supporto e informazione alla clientela e di attivazione e variazione di 
contratti standard, operando anche attraverso canali telefonici mediante l'utilizzo 
e con il supporto dei sistemi informativi  

ESPERIENZA LAVORATIVA 

• Date (da – a) 01/06/2019 A 15/07/2021 
• Nome e indirizzo del datore di

lavoro 
Enrico Paoletti e Figli Srl 

• Tipo di azienda o settore Alimentare 
• Tipo di impiego Responsabile Marketing e Vendita 

• Principali mansioni e responsabilità Eseguire le azioni commerciali definite dalla strategia di go-to-market e dagli 
accordi definiti con i punti di vendita 

Individuare i bisogni dei punti di vendita e suggerire i prodotti ed i servizi 
appropriati 

Gestire gli ordini per raggiungere gli obiettivi di vendita  

Acquisire continuamente informazioni sul mercato e fornire report sulle strategie 
di vendita e sulle attività della concorrenza 

ESPERIENZA LAVORATIVA 

• Date (da – a) LUGLIO 2017 A SETTEMBRE 2022 
• Nome e indirizzo del datore di

lavoro 
Ascoli Reti gas, Via Piceno Aprutina, 114 63100 Ascoli Piceno 

• Tipo di azienda o settore Distribuzione del gas 
• Tipo di impiego Componente del Consiglio di amministrazione 

ESPERIENZA LAVORATIVA 

• Date (da – a) Giugno 2011 a Ottobre 2016 
• Nome e indirizzo del datore di

lavoro 
Piceno gas Vendita, Via Piceno Aprutina, 114 63100 Ascoli Piceno 

• Tipo di azienda o settore Vendita del gas 
• Tipo di impiego Componente del Consiglio di amministrazione 
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ESPERIENZA LAVORATIVA 

• Date (da – a) Maggio 2010 a Maggio 2018 
• Nome e indirizzo del datore di

lavoro 
Wind Retail  

• Tipo di azienda o settore Telecomunicazioni 
• Tipo di impiego Sales Assistant 

Garantire una customer experience di qualità 

Controllo degli assortimenti e della qualità dell’esposizione di prodotti in termini 
di numerica, corretto mix di prodotti esposti, linee guida espositive, visual 
merchandising 

Rilevazioni dati di sell-out e informazioni qualitative utili allo sviluppo del 
business aziendale, fornendo report all’Azienda 

CAPACITÀ E COMPETENZE

PERSONALI

. 

MADRELINGUA ITALIANA 

CAPACITÀ E COMPETENZE

RELAZIONALI

OTTIME CAPACITÀ RELAZIONALI E SPICCATA ATTITUDINE ALLE PUBBLICHE RELAZIONI. 

FORTE SENSO DI CULTURA AZIENDALE. 

PATENTE O PATENTI B 

Autorizzo il trattamento dei dati personali ai sensi del D.Lgs. 196/03 del 2003

ULTERIORI INFORMAZIONI 

DISPONIBILITÀ ALL’ASCOLTO E AL CONFRONTO ACQUISITA GRAZIE ALL’ESPERIENZA DI

COMPONENTE DEL CONSIGLIO DIRETTIVO SEZIONALE LILT (LEGA ITALIANA PER LA

LOTTA CONTRO I TUMORI) DI ASCOLI PICENO 

Ottobre 2011  

MediaCon S.r.l. Ente di Alta Formazione e Organismo di 
Mediazione Civile accreditato dal Ministero della Giustizia: 

Corso di formazione della durata di 50 ore: “La mediazione civile e 
commerciale” finalizzato ad acquisire le competenze necessarie per 
poter svolgere la professione di mediatore professionista in 
conformità alle norme del D.Lgs.n.28 del 2010 e del D.M.180/2010 


